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SOLUTIONS

Aujourd hui,

la cryagénie trouve
de nouveaux
débouchés

dans les process
de fabrication de
[agroatimentaire.
Elle participe @ la
qualité sanitaire
des produits

et remplace

le nettoyage
haute pression,
parfais inadapte.

IL A DIT

Le colt de revient
du nettoyage
cryogénique a
beaucoup diminue.
Les machines
consomment moins
dair et moins

de pellets de

glace carbonique
quauparavant,
Stéphane Travers,
Onet Propreté

mEm un segment profitable. « Ce
dernier se partage essentiellement
entre une dizaine de PME ultra-
spécialisée », explique Giovanni
Barret, chef de produits pour
Kiércher. Si elles ont les pre-
miéres capté le potentiel, elles
sont désormais talonnées par
quelques majors de la propreté et
notamment des entreprises multi-
services. C'est le cas d’Onet Pro-
preté qui a inauguré en 2014 une
seconde unité de production de
glace carbonique a Saint-Nazaire
(apres celle de Clermont-Ferrand
en 2010). « Le prix de la techno-
logie s’est vraiment réduit. Cela a
rendu possible des investissements
massifs tout en nous rendant com-
pétitifs », explique Stéphane
Travers, chargé de projet, direc-
tion régionale Ouest Atlantique
chez Onet Propreté.

Cryogénie et nettoyage
industriel
Traditionnellement, le nettoyage
cryogénique est une technologie
utilisée dans I'industrie (plus parti-
culierement dans la plasturgie) qui
s'est démocratisée depuis quelques
années, notamment grice a la
baisse du prix des équipements.
« Le colt de revient a beaucoup
diminué. Les machines consom-
ment moins d’air et moins de pel-
lets de glace carbonique. Dans les
années 2000, nous en consom-
mions 250 kg/heure, aujourd’hui
on intervient a 30/40 kg/heure »,
résume Stéphane Travers. Ainsi,
on retrouve ce type de nettoyage
en métallurgie, dans I'imprimerie
(nettoyage des rouleaux d’encre),
I’automobile, la rénovation incen-
die ou encore dans le nettoyage des
armoires électriques. Sur certaines

chaines de production, la méthode
est privilégiée car elle ne nécessite
pas le démontage des installations.
N'utilisant pas d’eau, les machines
n'ont pas besoin d’étre arrétées
pour sécher. Pour des industries
fonctionnant en 3x8, ce nettoyage
permet de réaliser des gains non
négligeables en termes de produc-
tivité. Ceci étant dit, la cryogénie
reste une solution plus cofteuse
pour le client qui réalise bien sou-
vent une étude de rentabilité en
amont, afin de valider I'intérét éco-
nomique d’une telle solution par
rapport a d’autres techniques de
nettoyage. « A partir du moment
ou le client a besoin d’augmenter
fortement sa productivité oli que
la machine a nettoyer représente
une forte création de valeur alors,
cela peut devenir intéressant »,
ajoute Pascal Généreux, directeur
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de I'entreprise Ecocryo Technolo-
gies, PME spécialisée dans le net-
toyage cryogénique. « Entre deux
séries de production de moules
en injection plastique, I'un de
nos elients devait immobiliser
sa machine pour la nettoyer. En
passant en cryogénie, il a réduit
de 50 % son temps d'immobilisa-
tion », illustre Stéphane Travers,
Autre exemple dans 'industrie
automobile oi1 le recours a la cryo-
génie a permis d’améliorer la qua-
lité de la préparation de piéces
semi-finies qui nécessitent d’étre
nettoyées rapidement (dégraissage)
afin d’étre collées

Un concurrent a la haute
pression?

Mais alors, faut-il voir dans la
cryogénie un concurrent direct
au nettoyage haute pression? Ce

n'est pas I'avis des spécialistes.
Par exemple, dans le cas du net-
toyage de fagade ou de mobilier
urbain, la technique, comparée 4 la
haute pression, présente de nom-
breux avantages, notamment celui
de ne pas générer d’effluents et
donc de s'affranchir du traitement

de I'eau souillée. Reste qu'au vu
du surcofit engendré, « peu de

municipalités peuvent se payer

ce type de prestation », remarque
Pascal Généreux. Méme constat
chez Onet Propreté. « La cryo-
génie reste coiiteuse. Du coup,
on intervient souvent en AAMR

GOMMAGE CRYOGENIQUE, UNE ALTERNATIVE AU SABLAGE

Dans certains cas, la cryogénie peut également remplacer
efficacement le sablage, notamment dans le cas du décapage des
coques de bateaux, avant leur mise en peinture. On parle alors de
gommage et non plus de nettoyage, puisque l'opération se fait grace
a un mélange de sable et de glace carbonique. Le client s'y retrouve
car la technigue est plus précise et consomme moins de sable qu'un
sablage traditionnel. Sans compter la réduction des déchets a traiter.
« Nous Intervenons sur ce marché auprés des chantiers de
Saint-Nazaire mais il est fort possible que cette technalogie se
démocratise sur le marché des bateaux de plaisance », ajoute-on

chez Onet Propreté.

Lindustrie
pharmaceutique
trouve également
des intéréts

a utiliser

(8 cryogénie,

et ce, malgré

un codt de revient
plus élevé

que les méthodes
de nettoyage
standard

« Depuis trois ans,
nous remarquons
une demande
croissante pour nos
machines. Nous
réalisons également
beaucoup plus de
démonstrations
clients. »
Giovanni Barret,
Karcher

SERVICES #247 // OCTOBRE-NOVEMBRE 2016 // 35



Cest lindustrie
qui est a Lorigine
du développement
du nettoyage
cryogénique.

Les domaines
d'intervention y sont
trés étendus :

de L3 métallurgie
en passant par

| Lautomabile,

‘ la plasturgie

0U encore
limprimerie.

mmm complément d’autres types
de nettoyage, par exemple en subs-
titution du nettoyage manuelle »,
remarque Stéphane Travers.
D’ailleurs, la majorité des pres-
tations de nettoyage cryogénique
reste spécifique et unique. Dans
I'industrie, la cryogénie intervient
généralement pour pallier I'ab-
sence de solution de nettoyage
adapté a certains process ou équi-
pements industriels. C'est le cas
par exemple des armoires élec-
triques: le sablage est trop abra-
sif et le nettoyage a I'eau ou aux
solvants risque de provoquer des
courts-circuits.

L'agroalimentaire, nouvel
eldorado

Si I'essentiel des applications en
cryogénie reste encore du domaine
de l'industrie manufacturiére, il
semble que l'agroalimentaire soit en

passe de devenir un débouché por-
teur. La technologie intégre progres-
sivement les process de production,
et ce, pour au moins deux raisons.
Premigrement, la mécanisation et la
robotisation toujours plus poussées
dans la filiére, notamment au niveau
des étapes de conditionnement, s’ef-
fectuent avec « des machines équi-
pées de capteurs et de sondes qui
ne supportent pas I'eau », souligne
Stéphane Travers. Deuxiéme fac-
teur: la cryogénie participe a la qua-
lité sanitaire des produits alimen-
taires. « Dans ces environnements
ol1 les normes d’hygiéne sont omni-
présentes, le nettoyage des locaux et
I'entretien des lignes de production
sont des sujets incontournables. Or,
il arrive que le nettoyage haute pres-
sion soit insuffisant pour détruire
le biofilm présent dans les inters-
tices des machines. De plus, la pro-
Jection d’eau, notamment dans les

industries qui en utilisent beaucouy
dans leur processus de fabrication
peut créer des dépéts calcaire:
sur les machines dans lequel de
foyers de bactéries se développent
Or, la cryogénie entrave la proli
fération de tels foyers », conclu
Pascal Généreux.

Se lancer en cryogénie?

« Si nous sommes face a un
technologie d’avenir, il ne fau
pas oublier que le ticket d’entré
est élevé et qu'elle nécessite un

LES PRINCIPAUX FOURNISSEURS

Machines: Karcher, Coldjet,
Cryonomic, Icetech,
CryoblasterGlace carbonique
et/ou CO,

Liquide : Messer, Praxair,
Air liquide
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véritable maitrise technique », pré-
cise le directeur d'Ecocryo Techno-
logies. En effet, si une entreprise
multiservice pourra investir mas-
sivement, pour une PME, 1'effort
financier reste important. Premier
poste de dépense, la machine de
cryogénisation. Pour 'entrée de
gamme, il faut compter & minima
30000 euros. Il faudra en revanche
débourser prés de 60000 euros
pour les machines perfection-
nées permettant de se positionner
sur des marchés plus techniques.
Autre achat incontournable: un

compresseur d'air nécessaire pour

assurer un débit suffisant. A ces
investissements, il faut ensuite
ajouter le coit du consommable

(la glace carbonique). Pour la plu-
part des entreprises, difficile d’in-
vestir immédiatement dans un pel-
letiseur (une machine a fabriquer
de la glace carbonique) qui néces-
site automatiquement la location
d’'une cuve a CO, liquide (prés
de 66000 euros pour les deux
postes). Dans ce cas, il est néces-
saire d'acheter les pellets de glace
carbonique directement auprés
d'un fabricant. L'inconvénient ?
Cette matiére premiére, particu-
lierement sensible, ne se stocke
pas plus de 48 heures. « Au-dela,
on constate une perte de matiére
et donc une surconsommation de
glace lors de I'utilisation qui peut
également boucher I'appareil de

cryogénisation », confirme Giovanni
Barret. « Nous avons les moyens
pour assurer une livraison rapide
partout en France mais cela néces-
site une logistique rigoureuse »,
compléte celui-ci. Pour des entre-
prises comme Onet Propreté, ces
questions se posent de manieére
moins frontale puisque la société
posséde sa propre unité de pro-
duction. Cela dit, Stéphane Tra-
vers reconnait que ce marché
nécessite des compétences bien
particuliéres et un haut niveau
d’expertise: « Car si les clients
acceptent de payer plus cher, ils
sont généralement intraitables
sur la qualité de la prestation »,
conclue-t-il. W

IL ADIT

« Lindustrie
agro-alimentaire
est [ nouveau
débouché davenir
pour cette
technologie. »
Pascal Généreux,
Ecocryo
Technologies
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* Les pointages * La gestion de la fiche salarié dans ta facturation
* Les approvisionnements - Les recherches multicritéres * Facturation oecasionnelie
« Le matériel * La bibliothéque de courriers - Transformation des devis en facture
I * Fuslon et publipostage * Les outils statistiques
LA GESTION DU CLIENT * Archivage des docurments internes et externes - L'analyse des prix de revient
* Ls fiche client et/ou prospect *La pale sans ressalsie des pointages provenant *import et Export des écritures de ventes
+ La gestion des contrats et la facturation des chantiers
* La gestion des devis + Ensemble des déclarations sociales LES SOLUTIONS “NOMADES"
* La prospection commerciale (Editeur signataire de la charte DSN) » Cantrole qualité
* Le contrile qualité *Import et/ou expart d'écritures de variables * Bons de travaux
* La bibliothéque de courriers de paie - d'écritures comptables de paie * Pointage des salariés
* Fusion et publipostage
* Archivage des documents Internes
et externes
NOTRE PHILOSOPHIE

4. Ammum/_,—r— 1. PLANIFIER
CORAINET s'affirme depuis 35 ans comme 4 \
le logiciel " métier” le plus adapté A
—-—

au secteur de |a propreté 3, ANalvseR 2. MesuRer

CORAINET c'est aussi :

La gestion de la vitrerie - l'hotellerie - la securité

CORAINET

SERVICES #247 // OCTOBRE-NOVEMBRE 2016 // 37




